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一、招标条件
2024年博乐市10.78万亩高标准

农田建设项目全流程第三方验收服务
项目已由博尔塔拉蒙古自治州农业农
村局批准，项目资金来源为本级自筹，
招标人为博乐市农业农村局。项目已具
备招标条件，现进行公开招标。

二、项目概况与招标范围
1.招标项目所在地区：博乐市
2.项目规模：对2024年博乐市实

施的10.78万亩高标准农田项目进行
全流程第三方验收服务，实地检查设
施运行情况以及对验收项目的数量与
表观质量进行复核及确认，出具工程
复核报告；审查各项档案资料、财务资
料等，形成验收意见、《初步验收报
告》（包含：博乐市2024年4万亩高标
准农田（改造提升）建设项目（国债）、
2024年博乐市高标准农田（优质棉基
地）建设项目、博乐市贝林哈日莫墩乡
2024年度0.64万亩高标准农田建设
项目、博乐市青得里镇2024年度0.33

万亩高标准农田建设项目、博乐市达
勒特镇2024年度0.39万亩高标准农
田建设项目、博乐市阿热勒托海牧场
2024年度1.0万亩高标准农田建设项
目、博乐市贝林哈日莫墩乡2024年度
0.5万亩高标准农田（改造提升）建设
项目）。

3.招标内容与范围：（见下表）
三、投标人资格要求
1.企业资质要求：投标人须具有

独立承担民事责任的能力，并在人
员、设备、资金等方面具有承担本工
程的服务能力，具有良好的财务状况
和商业信誉，在经营活动中没有违法
记录。

2.项目负责人资质要求：项目负责
人须具有住建部或水利部颁发的一级
注册造价工程师执业资格，在现单位注
册并在有效期内。

3.投标其他条件：
3.1 投标人信誉良好，在本项目投

标截止日期前未在“信用中国（www.

creditchina.gov.cn）”被列入失信被执
行人、经营（活动）异常名录（状态），未
在中国政府采购网（http://www.cc-
gp.gov.cn/）被列入政府采购严重违法
失信行为记录名单（尚在处罚期内的），
未在“国家企业信用信息公示系统
（http://www.gsxt.gov.cn）”列入异
常经营名录、严重违法失信名单。

3.2 单位负责人为同一人或者存
在直接控股、管理关系的不同投标人，
不得参加同一合同项下的招标活动。

3.3 被验收项目的施工单位及监
理单位，不得参与本次招标活动。

3.4 投标人需在全国投资项目在
线审批监管平台（https://new.tzxm.
gov.cn/#）中工程咨询管理备案系统
中已完成备案，需提供网站截图。

4.本次招标不接受联合体投标。
四、招标文件的获取
1.获取时间：2026年3月19日至

2026年4月7日
2.获取方式：请使用移动CA数字

证书登录博州公共资源交易平台
（http://xzfw.xjboz.gov.cn/TPBid -
der）领取招标文件。移动CA数字证书

“标证通”办理方式见博州公共资源交
易网办事指南。

五、投标文件的递交
1.投标截止时间：2026年4月8日

11：00
2.递交方法：请使用CA数字证书

登录博州公共资源交易平台登录“博州
公 共 资 源 交 易 网 ”（http://xzfw.
xjboz.gov.cn/）递交投标文件。

3.开标地点：博州公共资源交易网
不见面开标大厅。

六、发布公告的媒介
本招标公告同时在博州公共资源

交易网和《博尔塔拉报》上发布。
七、其他说明：/
八、联系方式
招标人：博乐市农业农村局
地址：博乐市前程路5号楼
邮编：833400
联系人：段永只
电话：0909-2277087
招标代理机构：新疆润锦宏昌工程

管理服务有限公司
地址：博乐市南城区街道北京南路

15号隆泉大厦17层1706室
邮编：833400
联系人：朱亚姗
电话：0909-2299002
邮箱：3527762152@qq.com

序号

1

标段（包）名称

2024 年 博 乐 市
10.78万亩高标准
农田建设项目全
流程第三方验收
服务项目

招标范围

对2024年博乐市实施的10.78万亩高标准农田项目进行全流程第三方验收服务：
1、现场复核与实测：在项目竣工后，实地检查设施运行情况，利用专业设备对验收项目的数量（具体亩数及各类工
程量以实测为准）与表观质量进行复核及确认，核实工程建设内容与设计方案的一致性。
2、资料审查：全面审查项目立项、招投标、合同、施工、监理、竣工、财务及审计等档案资料的完整性、规范性及真实
性，确保档案资料与工程建设同步且符合归档要求。
3、造价与决算协助：对工程结算进行初步审核，协助业主方完成财务决算工作，确保投资使用的合规性与准确性。
4、报告出具与整改跟进：依据现场复核、资料审查情况，编制并提交《工程复核报告》及《初步验收报告》。针对验
收发现的问题提出整改意见，并跟踪、复核整改落实情况。

2024年博乐市10.78万亩高标准农田建设项目全流程第三方验收服务项目招标公告

东北地区城市足球联赛（简称“东北
超”）首批赞助商迎来烤猪蹄店个体户、
江苏省城市足球联赛（简称“苏超”）为小
微企业开设专属赞助通道……各地如火
如荼的“城超”迎来阵阵“小微风”，让更
多街边小店变身赛事“合伙人”，传递着
足球之外的积极力量。

“城超”为“小微”开绿灯

日前举行的“东北超”首批赞助商集
中签约仪式上，小店“孙丽丽烤猪蹄”格
外引人注目。

这场由辽宁、吉林、黑龙江、内蒙古
四省区体育局联合主办的赛事将于5月
开赛，虽是全新的区域型“城超”，但赞助
总额目前已突破6000万元。在17家

“东北超”首批签约赞助商中，既有全国
知名品牌和本地老牌国企，也有“孙丽丽
烤猪蹄”这样的街边卤味店、特色烧烤摊
等“小微”商户代表。

一场赛事，无限商机。去年以来，以
“苏超”为代表的各地“城超”发展迅速，
在吸引大量观众走进球场的同时，也创
造出丰富的消费场景，拉动经济效益效
果显著，成为文体旅融合发展的典范。

在传统的商业模式下，赛事热度上
升为“顶流”后，小微企业往往难以获得
赞助资格。但如今，小微企业、个体户与
大企业同台亮相，各地“城超”吹起阵阵

“小微风”。
现象级赛事“苏超”新赛季再放“大

招”：在省级层面拿出32个赞助席位，面
向全省小微企业公开抽签遴选；每家企

业只需赞助5万元，就能享受百万级别
赞助商的待遇。一石激起千层浪，最终
有3582家企业报名，中签率仅0.89%。

“1%不到的概率啊！这比中彩票还
惊喜！”回忆起不久前得知中签“苏超”小
微企业赞助商的那一刻，苏州隆鹊丝绸
有限公司的员工们依然难掩激动。南京
食为天卤菜店老板卜明华则是在电话被
打爆之后才得知“中奖”的，当时还在准
备开业的他说：“这是新年最大的礼物。”

根据“苏超”商务开发政策，各赛区
还可以自主选择部分小微企业“入局”。
目前各赛区公开抽签遴选正在进行中，
更多小微企业即将登上大舞台。

“双向奔赴”背后的“家乡情结”

“城超”与小微企业的缘分，始于
2025年“苏超”。相关负责人介绍，赛事
刚创办时并没有立刻火起来，当时各地
陆续有一些街头小店纷纷伸出援手。他
们的赞助，是冲着家乡情谊、城市荣誉
来的。

当“苏超”火了起来，各大赞助商争
相抢占广告位时，各地也没有“嫌弃”曾
雪中送炭的小店们。常州的东哈·东北
街边烧烤店与大品牌同框的画面迅速出
圈，成为2025赛季“苏超”令人印象深刻
的画面之一。

如今，各地“城超”人潮涌动，而留住
小店，已成为一种充满人情味的共识。

“群众喜欢什么、期待什么，就引进
什么、落地什么。”负责“东北超”招商工
作的辽宁省体育产业集团董事长王国峰

认为，街头巷尾的中小微企业和特色商
家，虽然规模不大，但承载着东北最具烟
火气的生活场景，让它们成为赛事“合伙
人”，能让比赛更接地气、更聚人心。

对一些小微企业尤其是个体户而
言，一年拿出几万元赞助费，并不是个小
数目。在接受采访时，无论“苏超”还是

“东北超”，中签的小微企业负责人说得
更多的，都是想为家乡的比赛出一点力。

“猪蹄和足球都和‘脚’有关，猪蹄更
有‘挠财挠福’的美好寓意，球迷们观赛
时啃着喷香的烤猪蹄，既能享受观赛乐
趣，也能沾沾福气、财气。”说到参与“东
北超”赞助，“孙丽丽烤猪蹄”创始人孙丽
丽坦言这是意料之外的惊喜，期待赛事
与品牌共赢发展。“我们是在父老乡亲的
关怀下成长起来的，能为家乡的足球赛
事做贡献，我们很骄傲！”

同频共振 与“城超”共成长

赛事办得怎么样，观众的参与度与
关注度是最直接的回应。2025年“苏
超”成为一票难求、全网关注的顶流，离
不开小微企业的赞助、草根球员的参与。

对去年才第一次走进球场的“新球
迷”而言，他们不仅为了足球而来，更多
的是感受山呼海啸般加油声中的凝聚
力，感受“身边人”在场上奋勇拼搏的进
取心，感受一座城市的发展脉搏。

苏州隆鹊丝绸有限公司销售总经理
谷志文说，作为扎根苏州十余年的企业，
他们深切感受到了城市“大家”与企业

“小家”的同频共振。“城市给了我们成长

的空间，我们也想借助‘苏超’的影响力，
让宋锦、香云纱这样的非遗元素走进更
多年轻人的视野。”

借助“城超”的契机成长发展，正成
为普通人、企业与城市的共同愿景。

江苏省体育产业集团董事长顾晔
说，此次为小微企业开辟单独通道，是为
广大小微企业创造“小投入获得大流量”
的机会，让小微企业也能借助“苏超”平
台实现共赢，进一步优化营商环境、激活
市场主体活力与创造力。

在新赛季“苏超”常州赛区的遴选
中，东哈·东北街边烧烤店遗憾未能中
签。得知此事后，沈阳市副市长刘克斌
通过视频发出暖心邀约：“虽然你没能中
签‘苏超’赞助商，但‘东北超’5月份就
要开战了，我诚挚邀请你赞助2026‘东
北超’沈阳赛区。”

“东北超”赞助商——锦州老白烧烤
的店主薛冰是江苏人，远嫁锦州经营烧
烤生意。她感慨道：“我非常看好‘东北
超’，希望它像‘苏超’一样出圈，用足球
带动东北文旅，让更多人因球赛爱上东
北、走进锦州。”

王国峰表示，“东北超”不仅是一场
群众足球赛事，更是展示东北营商环境
的重要窗口。赛事与中小微企业之间的

“双向奔赴”，既温暖了创业者，也呼应了
群众期待。

“感谢‘东北超’给我们个体经营者
带来的机会，这也是家乡营商环境向好
的表现。”孙丽丽说。

（新华社沈阳3月18日电）

各地“城超”迎来“小微风”
□ 新华社记者 杨金志 王恒志 刘艺淳


